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CORSO DI ALTA SPECIALIZZAZIONE IN COMMERCIO ESTERO - ANNO 2018

DOMANDA DI AMMISSIONE

ili/La sottoscritto/a natojfa a

Provincia il Cittadinonzo (indicare ko nazionalitd)

Codice Fiscale

Indirizzo diresidenza

Citta CAP Provincia

Recaopito (solo se differente dalla residenzo)

Celiulore e-mail

Titolo di studio {specificare per esteso il titoio conseguito)

conseguito nell’anno

presso I'lstituto Superiore o I'Universita di

Valutazione

CHIEDE

Di essete ammesso alle selezione per Voccesso ol “CORSC DI ALTA SFECIALIZZAZIONE 1IN
COMMERCIQ ESTERC - ANNO 2018".

DOCUMENTI DA ALLEGARE:

iI/Lg sottoscritofa allega alla presente domandd:

c) totacopla del fitolo di studlo conseguito. Nel caso di titolo accademica. certificato da cui risulting le votazioni rportate
nei singol esomi di profitte Nel case di candidati stranieri residen in ltalia, la folocopia det titoio di studio in lingus dovrd
essere comedala do traduzione asseversia in ingua italiano.

o) un breve cumiculum In formato europeo in cui evidenziare il vello di conascenza della lingua nglese e delle eventuali
altre ingue conosciute oltre. ove present, glle esperienze professonal e lavorative. il cumculum deve essere aggiornato.
sull’ autocertificonione der daty,

¢} Copia di un documento di identitd valido,

Dato Firma
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PREMESSA

W Corso di Alta Specializzazione in
Commercio Esteroc. orgamzzalc da Mantova
Exporl, & patrocinato dall'ente camerale e dal
sistema camerale lombardo come azione che
mira a qualificare un gruppo di giovani lauraah /
diplomati per linsenmanto negh uffici estero di
imprese del termtono.

La proposta nasce dalla considerazione che per
un correlto approcoic ai mercatl intermazionali &
si importante e fondamentale disporre di nsorse
finanziare da inveslre per la promozione e gli
investimenti, ma nel contempo & imprescindibile
dotarsi di capitale umano formato e in grado di
gestire le varie fasi del complesso processo di
internazionaiizzazione di un'impresa.

Da quw a progettazione del corso di
specializzazione che, In vare forme e gestioni,
prosegue CON SUCCasso da oitre venti anni.

OBIETTIVI

Dalla seconda metd del 2008. con moment
alterni. 'economia nazionale e dei singoli territort
ha attraversato una profonda cnsi che ha colpito
Il tessule imprenditonale e ne ha minato
I'equilibna finanziano, complice un rallentamento
marcato de1 cansumi e della dJomanda interna.

L'econgrmia daliana. e in particolare quella
mantovana. €& nyscilta ag  arginare guesto
‘“tsunami”  sconomico - finanziario grazie
all'elevata propensione delle proprie aziende ag
aprirsi varso | mercati aster, con polenzialita di
sviluppo nelle aree che presenianc tassi i
crescita positivi. Non & azzardato affermare che
sono lg imprese presenh sui mercali esteri che
hanno sofferto di meno gli effetti della crisi e dei
successivi pariodi d) stagnazione.

Gli elevati standard qualitativi dai prodofti, le
copacitd creativa delle imprese, | costanti
investimenti in innovazione permettono  alle
imprese mantovane ¢l mantenere una rlevante
presenza sui mercati esteri, confermata dai
segnali positivi e dallincremento degli scambt
commerciali internazionali rilevati nel corso del
2017,

| mercati internazionali offrono ancora spazi di
crescila in ragione del progressivo spostamento
della creazione ¢t valore aggunte dai Paesi
indusinalizzati verso quall emergent, Per entrarg
a consobdare la presenza in nuovi mercati sono
necessane aziont di marketing a investimenii pear
la valorizzazione a la lutela deila gualita da
prodolti mantovam che possong assere garantile

da un'intensa aftivitA di promozibne e dal
coinvolgimento di parsonale altameante qualificato
in grado, una volta individuata la strategia di
ngresso sul mercato estero. di gestirla sotto tutti i
varl  aspetfti. tecrico-commerciali, normativi e
culturali.

Il Corso di AMla Specializzazione in
Cammercio Estero si pone I'obiettivo di farmare
lavreati / diptomat i grado  di  insenrs:
nellorganico aziendale al termine del percorso
formativo per supporiare Fimpresa nell’attuazione
delle sirategle di intermazionalizzazione, nelta
geslione di tuth gli aspatti legat alle transazioni
con lestergc e nellindividuazione di strumenti
finanziari destinat alie imprese per agevolare la
penairaziane sui mercati esten.

ARTICOLAZIONE DEL CORSO

Luogo dl svolgimento delle lezioni:
MaMu - Mantova MuliCentre
Largo Pradella,1 - 46100 Mantova

- Numero minimo partecipanti: 15
Numaro massimo partecipanti: 25

- Durata complessiva: 360 are di formazione
d'aula
Avvia delle lezionl: 24 settembre 2018
Chiusura: meta dicemtra 2018
Impegno giornaliero: FULL TIME, dal
lunedi al giovedi per la formazione d'auia
Percentuale di presenza minima: 75%
delle ore complessive del corso

PROGRAMMA DI FORMAZIONE IN AULA

Modulo 1 - INTERNAZIONALIZZAZIONE COME

SCELTA STRATEGICA D'IMPRESA

- la situazione economica mtemazionale

I'talia nel contesto internazionale

la scelta stralagica: l'individuazione di nuowi

mergati

- linsediamento all'esiero

- l'aggregazione fra imprese ialiane per Io
sviluppo di nuovi mercati

- ghi strumenti di sostegno
all'internazionalizzazione delle imprese

Facus Paesh: Country analysis

- Analisi di mercato nei BRICS

- Analisi di mercato Paesi area MED

- Analisi di mercato Paesi del Golfo

- Analisi di mercato di Paesi con economia in
forte crescita

- Casi aziendali

Modulo 2 - LA TECNICA DEL COMMERCIO
INTERNAZIONALE

I trasportl internazionali

- H contratto di spedizione e di trasporto

- Le convanzioni intemazionali & i limiti di
risarcimento

- L'assicurazione dalie merci

- | documenti di trasporto

- I mandato di {rasporto

- Lista di controllo per la corretta compitazione
del mandato di trasporio

- Esercitazioni pratiche

| terminl di resa

- Gl Incoterms
- Pro e ocontro di ogni termine di resa, in
relazione alla forma di pagamento e di
trasporto scelta
Esercitazioni pratiche

Norme doganali

- La Pegana e il territorio doganate

Dazi, imposte, dazi "anti-dumping™ e valore in

degana

L'origine delle merci & la guestione de! “made

n®

| documenti compravants Forigine delte merci

- L'origine preferenziale, gocumenti [}
dichiarazioni

- Le dichiarazioni in Dogana: esporiazioni e
importazioni

- La boltetta doganale elettrornica

- Le temporanee esportazioni e importazioni

- N Camet A T.A.

- Esercitazioni pratiche

v

Introeduzione alla contrattualistica

internazionale
- Gl elementt
internazionale

- Intreduzione at contratto di agenzia

Introduzione al contratto di concessione ¢

vendila

Le condizioni generalt di vendita

Il contratte di compravandita

egsenziali di un  contratto

| pagamentl internazionalt

- Le varie forme di pagamento anticipato

| vari tip1 di pagamenti alla consegna e i legamt
con gl Incoterms

Le varie modalita di pagarmento posticipate

- Le cambiali ratte & 1 pagherd

- Le garanzie bancarie

- La lettera di credito documentarip

Il trattamente fiscate delle operazionl con
I'estero

- La terntorialitd dell'imposta

- Le vendite axtra UE

- Le cessioni intracomunitarie

- Gl acquisti intracomunitari

- Le operaziani triangolari

- | sarvizi e le novita introdotte dal 2010

- L'Intrastat

- Il software Intr@web & linvie telematico dei
modetli Intrastat

- Esercitazioni pratiche

| finanziamentl per l'intemazlonalizzazione

- L'Accordo  di  Programma tra  Regione
Lombardia e sistema camerale lombardo

- Finanziament regionali, nazionali, comunitari

Assicurazione del crediti e finanziamento alle
asportazionl

- Quadro normativo di riferimento

- Tipologie di nschi connessi all'attivitd di export
- Modalita di copertura da tischi

- Finanziamento agevolate alle esportazioni

- Itruplo degli intermediari creditizl

La tutela della propriets intellettuale

- Normativa su marchi e bravetti

- La protezione de) marchio ¢ del brevetto

- Marchi e brevetti come wveicolo commerciale
deilimpresa

Modulo 3 — LA PROMOZIONE COMMERCIALE
SUIMERCAT] ESTERI

Il plane di marketing internazionale
- Analsi della domanda e deil'offerta

- Modalita di enirata strategica nei nuovi mereati

- Marketing operativo

- Procedure aziendal

- Analisi di casi di successo

- La redazions di un piano internazionaie di
marketing e di un piano di promozione

La politica dl comunicazione
- G strumentt wab
- G4 strumenti promozionali

Modulo 4 — LINGUA STRANIERA
- Advanced English

PROMOZIONE DE! PROFILI — INCONTRI
CON LE IMPRESE

A conclusione delle lezioni d’aula,

soggetti promotori  delliniziativa
organizzeranno una giornata dij
incontri individuali con le imprese
del territorio interessate a valutare |
profili professionali in uscita dal
Corso per possibili inserimenti
aziendali attraverso le varie formule
previste dalla normativa vigente.



SBOCCHI PROFESSIONALI

La figura professionale che frequentera Corso di
Alta Specializzazione in Commercio Estero
acquisira tutte le conmoscenze necessarie per
presidiare le attivitd legate allimport/export e
geslire | processt di internazionalizzazione, |l
percorse  formative & aricolato in moduti
specialistici  studiatt e larati per fornire
conoscenze sui principalil mercati esteri, sulle
tecniche del COTNMErGo internazionale
{normativa, trasparti, contrattuatistica. pagament,
trattamenti  fiscali, ecc} e del marketing
internazionale; in una parola, per trasferre le
competenze che servono. |l corso  sara
completato da un modulo speciatistico di Inglese
commerciale, per  l'approfondimenio  del
linguaggio tipico det mondo degli affari.

Il progetto formativo & rivolto a giovani
laureati / diplomati interessati a operare in
contesti aziendali particolarmente innovativi e
dinamici, dotat di spiccate capacita relazionali e
disponibili a viaggiare all'estero.

Tale profio trova collocazione nelle numerose
imprese  operanti  sui mercati  esteri  che
necessitanc di figure specializzate nella gestione
di progett di internaziohalizzazione efo nella
gestione di tutti i vari aspetti legatt al commercio
estero.

REQUISITI DI ACCESSO E DESTINATARI

I Corso df Alta Specializzazione |n
Commercio Estero si rivolge principalmente z
giovani laureati ¢ diplomati, etd massima 29
anni (alla data di iscrizione), in cerca di
accupazione con buona conoscenza della lingua
inglese efo di una seconda lingua & con spiccato
Interesse @ una professione da svolgere in
contesti internazignali,

Per i candidati stranieri residenti in [talia saranno
considerati i titoli di studio equivaient dei nspettivi
ordinamenti degli studi.

AMMISSICNE AL CORSO

- Termine per la_presentazione delle domande:
10 settembre 2018, Si terrd conto
esclusivamente della data di arrive e non di
spedizione.,

- Data prevista per la selezione: 13 settembre
2018

- Sede delle  selezion; MaMu Mantova

Multicentre — L.go Pradelia, 1 — 46100 Mantova

PROCEDURE E CRITER! DI SELEZIONE

L'ammissione al Corse df Alla Specializzazione
in Commercio Fstero & subordinata a una

selozione dei candidati che verra effettuata
sulla base del curriculum e di un collogquio
individuale.

DOMANDA AMMISSIONE

La demanda di iscrizione & disponibile sub siti di
Mantova Export (www.export.mn.it), Camera di
Commercio di Mantova {www.mn.camcom.gov.it}
e di Promolmpresa —  Borsa Merc
{www. promoimpresaontine.it).

E’ richiesto un breve curriculum vitae in formato
europeo unitamente a una copia di un documento
di identitd da allegare alla domanda di iscrizione,
oltre a copia del titolo di studio conseguita.

la domanda di iscrizione, corredata della
documentazione comprovante il possesso dei
requisiti  richiesti, dowrd essere spedita a
MANTOVA EXPORT - Via Portazzolo n. 9 -
46100 Mantova o inviata tramite PEC all'indirizzo:
mantovaexport@@cert. mantovaexport.it,

Non verranno prese in considerazione domande
non complete della documentazione richiesta.
Nelta selezione dei candidatt sard data priorita
allz conoscenze delle lingue straniere {in
paricolare Inglese).

Al termine delle procedure di armmissione verra
stilata una graduatoria.

Ai candidati sara data comunicazione a mezzo -
mail circa  l'ammissione/non  ammissione  al
Carso,

L'attivazione del corso e [inizio delle lezioni
verranno comunicate agli ammessi tramite mail.

I COSTO DI PARTECIPAZIONE

L'importo complessive di pantecipazione & pan a
976,00 euro IVA inclusa, non rimborsabile, da
varsare entro il 21 settembre 2018,

[ TITOLO RILASCIATO ]

Al termine del corso, al candidato che avra
frequentato almeno il 75% delle lezioni, verra
rilasciato un attestato di frequenza, subordinato
al superamentc di una prova finale di
accertamento delle conoscenze
complessivamente acquisite.

[ INFORMAZIONI

Mantova Export

Via Portazzolo,9

46100 Mantova

Tel. 0376/326207

Fax 0376/365428

Email: info@export.mn.it

Corso di Alta
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